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Zlato z dovolené: výhodný nákup, nebo drahý suvenýr?
PRAHA, 4. KVĚTNA 2026 – Nákup zlata v zahraničí dnes funguje jako mix investice a zážitku. Nejčastěji si Češi přivážejí drahý kov z destinací jako Turecko nebo Egypt. Nákup zlata v cizině má ale svá pravidla, navíc nebývá tak výhodný, jak se může na první pohled zdát.
Exotický nákup zlata může vypadat atraktivně, ale rozdíl mezi výhodným suvenýrem a špatnou investicí často spočívá v detailech. „V turistických oblastech, na trzích nebo v pouličních stáncích sice může být cena lákavá, ale riziko padělků nebo nižší ryzosti je výrazně vyšší. Seriózní prodejce by měl vždy vystavit doklad o koupi a uvést přesné parametry – hmotnost, ryzost a cenu za gram. Důležitou roli hraje i značení a certifikace. U investičního zlata, tedy slitků a mincí, se vyplatí sledovat standardy uznávané na mezinárodním trhu, například ty, které garantuje London Bullion Market Association. Takové zlato je snadno obchodovatelné i po návratu domů. U šperků je situace složitější – jejich hodnota není dána jen obsahem zlata, ale i designem a prací, což znamená, že při případném prodeji dostanete často méně, než jste zaplatili,“ upozornil Roman Pilíšek, ekonom a spoluzakladatel společnosti Zlaté rezervy.
Specifickým rizikem nákupu drahého kovu v cizině je i tlak na rychlé rozhodnutí. „V turistických destinacích není výjimkou, že prodejce nabídku prezentuje jako časově omezenou nebo ‚speciální pro vás‘. To je klasická prodejní taktika, která má potlačit racionální uvažování. Přitom cena zlata je veřejně dostupná a dá se snadno ověřit online během několika sekund,“ sdělil Roman Pilíšek.
Velkou roli hraje měna, ve které zlato kupujete. Na první pohled může nákup v tureckých lirách nebo egyptských librách působit jako výhodná příležitost – ceny v místních obchodech často vypadají nižší než v eurech nebo korunách. Jenže právě kurz je faktor, který dokáže celou výhodu rychle smazat. „Typickým příkladem je turecká lira, která v posledních letech výrazně oslabovala a byla velmi volatilní. Pokud si turista přepočítá cenu zlata podle aktuálního kurzu v daný den, může mít pocit, že nakupuje levněji než doma. Ve skutečnosti ale obchodníci často reagují na výkyvy měny se zpožděním nebo si do ceny započítávají vlastní rezervu proti dalšímu oslabení. Výsledná cena tak bývá blíž světové úrovni, než se zdá. Dalším bodem je samotná směna peněz. Turista většinou nenakupuje za mezibankovní kurz, ale za méně výhodný kurz ve směnárně nebo při platbě kartou. Rozdíl může být klidně dvě až pět procent, což je víc než běžná odchylka ceny zlata mezi jednotlivými zeměmi. To znamená, že levnější zlato může být ve výsledku dražší jen kvůli nevýhodné směně,“ řekl Roman Pilíšek.
Turisté často nevědí, kolik zlata si z dovolené mohou přivézt. „V rámci Evropské unie platí poměrně volný režim pro pohyb zlata mezi státy, což je pro běžné cestovatele dobrá zpráva. Pokud si koupíte zlato pro osobní potřebu – typicky šperk, minci nebo menší slitek – můžete ho bez problémů převézt v zavazadle. Pokud ale převážíte zlato v hodnotě desítek tisíc eur, mohou se úřady zajímat o jeho původ. V praxi je tak důležité mít k dispozici doklad o koupi, ideálně s uvedením ceny, ryzosti a prodejce. Bez něj se můžete dostat do nepříjemné situace, kdy budete muset původ zlata složitě dokazovat,“ upozornil Roman Pilíšek.
I když se často mluví o „levném zlatě z dovolené“, realita globálního trhu je mnohem střízlivější. „Cena zlata se neurčuje lokálně v jednotlivých zemích, ale na velkých světových burzách. V praxi to znamená, že rozdíly mezi zeměmi bývají překvapivě malé – u investičního zlata se obvykle pohybují jen v rozmezí mezi jedním až třemi procenty nad aktuální burzovní cenou. Pokud někde narazíte na výrazně levnější zlato, často to není skutečná výhoda, ale signál, že se liší kvalita, ryzost nebo původ. To, co vytváří rozdíl, jsou až sekundární faktory – daně, kurz měny a obchodní přirážky. Právě ty rozhodují o tom, jestli si z dovolené přivezete výhodnou investici, nebo jen pocit, že jste dobře nakoupili,“ uzavřel Roman Pilíšek.
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ZLATÉ REZERVY, www.zlaterezervy.cz
[bookmark: _err5lx6re4i7]Společnost ZLATÉ REZERVY s.r.o. je obchodní společností zabývající se prodejem a výkupem fyzického investičního zlata a stříbra v podobě slitků a mincí od roku 2010. Společnost pokládá služby spojené s výkupem investičního zlata a stříbra za stejně významné jako při prodeji. Společnost ZLATÉ REZERVY s.r.o. poskytuje smluvní garanci, že od svého zákazníka kdykoliv odkoupí investiční zlato a stříbro zpět.
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